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Menschen fit machen für Führung und Vertrieb



Mehr Performance – nachhaltig und messbar!
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Verkaufstrainings-Projekte
Übersicht Inhouse-Trainings






Webinare
Virtuelles Format für Führungs- und Verkaufserfolge






Alexander Verweyen
Über Uns






Challenger Sale
Kunden anders überzeugen






Value Selling
Online Training






Tim Taxis exklusiv bei uns
Heiß auf Kaltakquise &
Die perfekte Preisverhandlung






Führungstrainings-Projekte
Übersicht Inhouse-Trainings






Customized E-Learning
Firmenspezifische WBTs






REALITY PARCOURS®
Mehr Motivation und Nachhaltigkeit in Trainings






Train the Trainer
Für Führungskräfte und Multiplikatoren






Über Uns
Wir identifizieren uns mit Ihren Zielen und daran wollen wir auch gemessen werden! Daher blicken wir zunächst auf das betriebswirtschaftliche Interesse Ihres Vorhabens.



Unternehmenslösungen
Individuelle Trainingsformate auf Ihre spezifischen Bedarfe justiert: Mehr Nachhaltigkeit durch didaktisch unkonventionelle Vorgehensweisen.



Trainingsangebot
Menschen und Unternehmen fit machen für Führung und Vertrieb – das ist unser Kernanliegen. Dazu bieten wir Ihnen vier hochwirksame Bereiche.










Verkaufsargumente, die in der Krise überzeugen
Kostenloses eBook – gratis für begrenzte Zeit als Download




Aus gegebenen Anlass haben wir uns entschieden „Verkaufen in der Krise“ erstmals kostenlos zum Download anzubieten (kein Optin erforderlich).


Weitere Informationen







Das AVBC Prinzip
Wissen, das wirkt!






Innovativ
Wenn Sie auf der Suche nach völlig neuen Trainings-Formaten und auch bereit für andere Wege sind, dann werden unsere Methoden und Vorgehensweisen überzeugen.




Messbar
Wir identifizieren uns mit betriebswirtschaftlichen Zielen und vereinbaren qualitative und quantitative Erfolgsgrößen, woran wir auch gemessen werden wollen.




Nachhaltig
Wir kennen die wichtigsten Trainingstransfer-Killer und entwickeln ausschließlich umsetzungsfokussierte Trainingskonzepte. Damit erreichen wir deutlich mehr Tiefgang und Wirkung.








Kundenstimmen
Was unsere Kunden sagen




„Die Personalentwicklung ist für Schroders von strategischer Bedeutung. Umso wichtiger war es für uns einen professionellen Partner zu finden, der den hohen Erwartungen des Managements und unserer Mitarbeiter entspricht. In alexander verweyen BUSINESS CONSULTANTS haben wir diesen Partner voll und ganz gefunden. Die Kompetenz der Trainer und deren ausgefeiltes Konzept hat uns nicht nur gut gefallen, sondern uns auch auf das nächste Level verholfen!“
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Achim KüssnerMember of the Supervisory Board - Schroders



„Als es um die Weiterentwicklung unserer Führungs- und Verkaufsmannschaft vor 4 Jahren ging, haben wir uns für alexander verweyen BUSINESS CONSULTANTS entschieden. Wichtig für uns war – neben einer fachlichen Expertise „Einzelhandel“ – auch ein wettbewerbsüberlegenes Trainings-Konzept für mehr als 400 Mitarbeiter zu bekommen. Darüber hinaus verfügt AVBC auch über – für uns wichtige – Erfahrungen aus anderen Branchen wie z.B. dem Banken– und Dienstleistungsbereich. Wir haben mit Alexander Verweyen und seinem Team gemeinsam viel erreicht und sind damit auf bestem Wege die Herausforderungen in unserer Branche erfolgreich zu meistern. Wir können AVBC uneingeschränkt empfehlen!“
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Christian KlempGeschäftsführer - Mode Zinser



„Mit alexander verweyen BUSINESS CONSULTANTS haben wir einen professionellen Partner gefunden, der sich hervorragend in die Vertriebsthemen unseres Firmenkundenbereichs eingearbeitet hat und es damit perfekt versteht, unsere Kundenberater kontinuierlichen im Bereich der Gesprächsführung weiterzuentwickeln. Selbst kritische und sehr erfahrene Teilnehmer sind von der Zusammenarbeit begeistert!“
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Gregor DeixBereichsleiter Firmenkunden Österreich - Erste Bank



„Die Trainer von AVBC verstehen es immer wieder ihre Workshops und Trainings optimal auf den Bedarf jedes einzelnen Mitarbeiters auszurichten! Stärken und Schwächen der Teilnehmer wurden punktgenau und auf angenehme Art herausgearbeitet. So war jeder motiviert mitzumachen. Besonders die Art und Weise der Trainingsgestaltung hat überzeugt. Die Vertriebsmitarbeiter haben bereits einige Trainings in ihrer beruflichen Laufbahn absolviert, jedoch hat dieses Programm sie durch den beeindruckenden Wissenstransfer bei gleichzeitig hohem Praxisbezug sowie den Einsatz kompetenter Kommunikationstechniken nachhaltig beeindruckt.
Darüber hinaus ist noch zu betonen, dass nicht nur die Trainings von AVBC  sehr hilfreich für uns sind, sondern auch die Unterstützung auf übergeordneter Ebene durch Herrn Verweyen selbst!“
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Jens Albrecht Senior Vice President Sales National - Bundesdruckerei



„Der persönliche und telefonische Kundenkontakt mit unseren Kunden ist ein elementar wichtiger Baustein des Erfolgs von UNIVERSUM. alexander verweyen BUSINESS CONSULTANTS ist ein wichtiger Partner, wenn es um das Training unserer Mitarbeitern im Kundenkontakt geht. Vor allem die praxisorientierten Inhalte und die innovative Vorgehensweise in den Trainings sind für uns ein entscheidender Grund, warum wir uns für AVBC entschieden haben. Wir freuen uns auf die weitere erfolgreiche Zusammenarbeit!“
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Ralf LindenDirector of Sales & Marketing - Universum Group



„Der REALITY PARCOURS ist kein Verkaufstraining, aus dem man einfach so herausgeht. Der Parcours ist der Anfang einer neuen Denke, einer gewinnbringenden Reflektion – nicht nur für sich selbst, sondern für das gesamte Team einschließlich Führungskraft. Jeder Außendienst-Organisation, die Visionen hat, ihr Selbstverständnis vertiefen und ihre Stärken ausbauen möchte, wünsche ich diese positive und ausgesprochen wertvolle Erfahrung.“
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Christiane SäumelVertriebsleitung - Finken Verlag



„Verweyen verblüfft in seinen Workshops: Er kennt 33 Strategien sich einen Millionär zu angeln, und es funktioniert tatsächlich!“




[image: alt]
Dr. Matthias AlbertMitglied des Vorstandes - Bank Gutmann



„AVBC steht für höchste Beratungsqualität, außergewöhnliche Trainingskonzepte und -durchführungen. AVBC schafft damit messbaren Nutzen für unseren Geschäftserfolg.
In der langjährigen Zusammenarbeit habe ich AVBC als äußerst verlässlichen Partner erlebt!“
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Martin MüllerDeputy Director Human Resources - e-shelter



„Das Team von alexander verweyen BUSINESS CONSULTANTS hat uns bei der Neuausrichtung des Individualkundenbereichs maßgeblich unterstützt. Wir sind von der konzeptionellen Vorbereitung, der Durchführung und den Ergebnissen der Workshops für Führungskräfte und Vermögensbetreuer sehr zufrieden. Allen Trainern ist es sehr gut gelungen sich schnell in die Situation unseres Hauses und der Aufgabenstellung einzufinden. Wir profitieren sehr von der Zusammenarbeit.“
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Helmut WalkerLeiter Personalentwicklung - Kreissparkasse Böblingen



„Das kann Alexander Verweyen mit seinem Team immer wieder bedienen: Mit Ideenreichtum, Empathie und langjähriger Erfahrung aus medizintechnischen Verkaufsorganisationen unterstützen er und sein Team unsere anspruchsvollen Verkaufsziele. Die Weiterentwicklung unseres Vertriebsteams ist schon immer das wichtigste bei uns, wir profitieren sehr von dieser Zusammenarbeit!“
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Hubert MurgesSenior Director of Sales EMEA - Arthrex



„Der Reality Parcours hat uns außergewöhnlich gefallen, da er im Vergleich zu vielen Trainings, die wir mit Coaches bisher organisiert haben, sehr effizient ist – frei nach dem Motto: „Lieber machen als viel diskutieren!“ Besonders die gespielten Kundenrollen waren sehr treffgenau und die realen Beispiele erleben wir in der täglichen Praxis. Ein ganz großes Kompliment von meiner Seite zu der Moderation und zum geleisteten Programm insgesamt.“




[image: alt]
Theo DemmelerPrivate Banking - Banque de Luxembourg



„Wir haben Herrn Alexander Verweyen und sein Team auf Empfehlung kennen gelernt und für unser Unternehmen engagiert, weil wir hohe Ansprüche und Ziele in einem modernen, technologie-basierten und maximal kundenorientierten Vertrieb verfolgen. Die Arbeit mit AVBC ist von hoher Partnerschaftlichkeit geprägt. AVBC ist für uns nicht nur Trainer oder Coach, sondern inzwischen temporärer Kollege, der sich ehrlich und mit hoher Leidenschaft sowie Professionalität für die Erreichung unserer Ziele interessiert und einsetzt.“
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Christian CrainLeiter Geschäftsentwicklung - MoneyPark



„Mit dem Vertriebs-Trainingskonzept und der Umsetzung durch die Trainer von AVBC sind wir mehr als zufrieden – alle Teilnehmer waren begeistert und konnten direkt Erfolge in ihrem Tagesgeschäft erzielen!“
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Hartmut DworakCountry Manager Switzerland - Essilor



„Das Konzept des Reality Parcours hat uns sofort überzeugt. Ein praxisnahes, maßgeschneidertes Telefontraining, welches die Alltagssituationen unseres Vertriebsinnendienstes abdeckte.
Der Reality Parcours hat selbst kritische Teilnehmer überzeugt, weil es passgenau auf uns zugeschnitten war. Sehr spannend und beeindruckend war dann die Umsetzung und der Wissenstransfer durch die Trainer und Schauspieler.
Der Reality Parcours kam bei unseren Mitarbeitern ausgesprochen positiv an.“
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Diana KönHR Business Partner - DLL



„Die Art und Weise der Trainingsgestaltung hat uns überzeugt. Wir werden gerne wieder mit dem Team von Alexander Verweyen zusammenarbeiten!“
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Anne AretzPersonal - Primagas



„Ein Coaching sollte für unsere Firma einen Schritt nach vorne bedeuten. Durch den 1. Workshop von Ihrem Trainer wurde eine Eigendynamik freigesetzt die mich begeistert. Ich habe nun ein Team das mit eigenen Ideen nach vorne prescht, sich Gegenseitig unterstützt und ein unglaubliches „WIR-Gefühl“ entwickelt hat!
Der 2. Workshop formte den Teamgeist noch stärker und wir freuen uns bereits auf die nächste Einheit mit dem Team von Alexander Verweyen um jeden Einzelnen noch stärker in seinen Fähigkeiten zu unterstützen. Vielen Dank für die sehr gute Zusammenarbeit.“
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Elke WolfGeschäftsführerin - Juwelier Jasper



„Mit alexander verweyen BUSINESS CONSULTANTS verbindet uns eine mittlerweile langjährige und vertrauensvolle Zusammenarbeit. Aus der Erfahrung vieler gemeinsam durchgeführter Maßnahmen, insbesondere für Private Banking-Einheiten in Sparkassen vor Ort, schätzen wir neben den verschiedenen Trainer-Kompetenzen die hohe Individualisierung und Gründlichkeit mit der immer wieder Verkaufstrainings vorbereitet und durchgeführt werden. Gerade die Fähigkeit sich den unterschiedlichen Anforderungen der Sparkassen anzupassen sowie Konzepte und Trainer darauf abzustimmen, haben wir sehr schätzen gelernt. Das Ergebnis sind Teilnehmer, die ihre neuen Erkenntnisse begeistert umsetzen und damit nachhaltig am Erfolg der Sparkasse arbeiten!“
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Norbert HaglStellvertr. Akademieleiter - Sparkassenakademie Bayern



„Die beiden Tage mit den Trainern verliefen ausgezeichnet und die beiden Herren fanden eine hohe Akzeptanz. Die Rückmeldungen waren ausnahmslos positiv und meine Mitarbeiter arbeiteten sehr aktiv und produktiv mit. Wir freuen uns auf die nächsten Tage!“
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Sandro MeichtryMitglied der Geschäftsführung - Bank Thalwil



ZurückWeiter
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Trainingsbeispiele
Eine kleine Auswahl unserer beliebtesten Trainingsinhalte:
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Internationale Realisation
Unsere Trainings realisieren wir weltweit




Ihr Unternehmen ist international aktiv und Sie wünschen einen globalen Roll Out? Wir bieten weltweit mehr als 30 Sprachen „native“ mit erfahrenen Trainern!


Weitere Informationen






Aktuelles
Was beschäftigt unsere Consultants momentan?
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1. April 2024
Weiterlesen
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[image: alt]Der Aufbau und die Vorteile von Selling-Teams: Ein Leitfaden
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Selbsttest Verkaufsperformance
Testen Sie Ihre Performance




Sie wollen Ihre verkäuferische Performance schnell und unkompliziert ermitteln? Hier bieten wir Ihnen digitale Tests zum persönlichen Performance-Check!


Zu den Tests







Newsletter
Melden Sie sich zu unserem monatlichen Newsletter an und erfahren Sie spannende Stories, Best Practice und nützliche Praxistipps für Ihren Erfolg!




AnredeSehr geehrter Herr
Sehr geehrte Frau


Vorname * 
Nachname * 
Email Addresse * 






	Jetzt Kontakt aufnehmen
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Nehmen Sie Kontakt auf!




      
Bitte lasse dieses Feld leer.
Bitte lasse dieses Feld leer.


  Hiermit stimme ich der Speicherung und Verarbeitung meiner Daten durch diese Website laut Datenschutzerklärung zu.* 











AVBC GmbH
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Klicken Sie hier, um _gat_* - Google Analytics-Cookie zu aktivieren / deaktivieren.


Datenschutz-Bestimmungen
Sie können unsere Cookies und Datenschutzeinstellungen im Detail auf unserer Datenschutzrichtlinie nachlesen.
 Datenschutzerklärung


Accept settingsHide notification only


  
                   