Verkaufen im Warr_{del

Das alte Spiel mit neuen Regeln?

www.AlexanderVerweyen.com
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Haben SiGUTEntworten?

=
':’

|

|
_5



™ _— i, Sl = .
/

< N .
cﬂ:’ s Vi — S
i — ; ‘»; - ¢ ? ,. - s
2 | [ -

c. . — '4‘.4
) ;
?& V' L : B
_ . - \ _/

UNANGENENMEh r h e | t e

VIS PN, oW, W

Haben SlGUTEntworten?

Verkaufen aI§TRATEGISGltIFgabe'
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Haben SlGUTEntworten?

Verkaufen aI§TRATEGISGltIFgabe'

AndereVERKAU FSG ESPRACHE :
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Alter Wein in neuen f telefonieren?

4 ,)
Ja, ja- was weil3 der Schlauchens

schon Uber uns?

b

Ich dachte Verkaufer Und wie's bisher
a2ftSy GOSN & lief funktioniert
» nicht mehr?
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/ unangenehme
Wahrheitere

(und warum wir neue Regeln brauchen!)






U wenig
chbares
Wissen
uber den
Kunden!







N
hat den Verkaufer ub
den Prei s




































































































